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Opilasfirma M.T.F.Y missioon

Pakume vanemaealistele inimestele turvalist, mugavat ja lihtsat lahendust igapéevaste
toimingute meelde tuletamiseks.

Ravimi manustamist meelde tuletav seade

Tadnapdevane maailm on liikkumas suunas, kus {iha suuremates kogustes tarvitatakse erinevaid
medikamente ja ravimeid. Opilasfirma M.T.F.Y. tegeleb ravimi manustamist meelde tuletava
tehnilise seadme arenduse ja miiligiga. Meie eesmérgiks on hdlbustada vanema generatsiooni
vOi probleemsete tervisenditajatega inimeste elu, pakkudes neile vdimalikult lihtsat,
kasutajasobralikku, eestikeelset ning innovatiivset lahendust. Meie toode harjutab
vanemaealisi kasutama digitehnoloogiat ja manustama arstimeid Oigeaegselt, vdhendab
juhtumeid, kus ravim unustatakse votmata vOi aetakse ravimid omavahel segamini. Samuti
vihendab seade eemal viibivate hooldajate muret oma ldhedaste eest hoolitsemisel.

Finantstulemuste liihikokkuvote

Miiiigikdive 200 € Kulud 180 € Kasum 20 € Tasuvus 11.1%
Hinnang opilasfirma tegevusele

Firma onnestumisele aitas kaasa usaldus ja koosto6 kodigi meeskonnaliikmete vahel. Valisime
oiged kaaslased, kes téitsid edukalt oma rolle ning koigil oli iiksteiselt midagi dppida. Meil
oli kaks tdelist informaatikahuvilist, kellelt tuli seadme idee ja teostus, korrektne
raamatupidaja, loov turundusjuht ja tasakaalukas liider, kes lksteist tdiendasid. Vajalikud
teadmised saime majanduse ja informaatika moodulitest vOi iseseisvalt internetist otsides.
Opilasfirma tegevuses saime enda majandus- ja ettevdtlusteadmisi arendada ja rakendada,
ndha kuidas asjad ettevotluses kdivad. Osalemine laatadel oli viga pdnev, tutvustasime toodet
erinevates keeltes, inimesed andsid ideid selle arendamiseks, tutvustasid platvorme, kus
toodet miitia. Saime kuulda kiidus6nu, mis motiveerisid toodet edasi arendama. Pikk
katsetamisprotsess ja arendustdo on veel 10petamata ning peamine miiligitoé ootab ees. Meie
eesmirk on tulevikus rohkem tooteid miiiia ja kliente veenda meie seadme vajalikkuses ja
kasutusmugavuses. Seni suurimaks Onnestumiseks on voit Pdrnumaa parima Opilasfirma
voistluselt.
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OPILASFIRMA TOOJAOTUS

Opilasfirma nimi M.T.F.Y tihendab inglise keeles “ Medical Technology for you”. Tahtsime

nime mis on unikaalne ja mis jaiks ka hésti meelde.

Opilasfirma tegevuse siidames on toote arendamine, mida toetavad turundus-, finants- ja
juhtimistegevused (joonis 1).

Raamatupidaja
Direktor Annabel Motus
Martti Tootearendus
Triksberg | Karl Marti Toepore Turundusjuht
P Hendrik Tuisk

Joonis 1. Opilasfirma M.T.F.Y. té&jaotus

Tootearendajad
Karl Eriku ja Karl Martini iilesandeks on kogu tootearendus. Karl Erik on iiks idee
algatajatest. Tema programmeeris seadme, projekteeris ning disainis toote 3D {imbrise.

Karl Martini pohiiilesandeks on toote funktsionaalsuse arendus ja t66 kontroll, kas ja kuidas
koik funktsioonid todtavad. Tema suureks panuseks on kiire visualiseerimine, mis toote
projekteerimisel aitab véltida suuremaid probleeme.

Turundusjuht

Hendrik on teine idee algataja ja tema kui turundusjuhi iilesandeks on tegeleda firma
turundustodga ning koigi sellega seotud toimingutega, miiligi ettevalmistusega,
miitigiargumentide sOnastamise ja reklaamiga, nditeks plakatite ja visiitkaartide triikiga.
Tema iilesandeks on ka toote jaoks vajalike detailide ja varuosade otsimine ja tellimine.

Raamatupidaja
Annabeli tllesandeks on finantside iile arvestuse pidamine, aruannete koostamine ja
rahavoogude jélgimine, et arendustodks vahendeid jatkuks.

Firmadirektor

Martti kui firmadirektori tilesandeks on olla kogu firma tegevuse viltel alati teistele
litkmetele toeks ja kéttesaadav, aidata teisi firmaliikmeid ootamatute takistuste iiletamisel voi
probleemide lahendamisel, jélgida ajaplaani, analiilisida firma tegevust ning hoida firmat
toimiva ja iihtsena.



IDEE JA TOODE

Tabletimanustamise seadme loomise idee tekkis sellest kui nédgime, et meie vanavanematel
on probleeme siindmuste, eriti ravimite votmise aja meelespidamisega. Nii tuli mote luua
seadeldis, mis lahendaks taolised probleemid ja mida oleks voimalikult lihtne kasutada.
Firma litkmetega motet arutades joudsime jireldusele, et selline toode oleks vajalik, sest
praegu turul olevate sarnaste pohimottetega tooted ei tdida vajalikke iilesandeid ja on véga
kallid vanemas eas olevatele inimestele.

Meie loodud innovaatiline seade tuletab meelde ravimi vOtmise aega, samuti saab toodet
kasutada teiste igapdeva tegemiste meeles hoidmiseks. Toote timbris on 3D prinditud ning
paraja suurusega, et seda oleks mugav kaasas kanda. E-tint ekraan tagab pika aku kestvuse ja
el peegelda péikese kées. Toote sisemuses kasutame kdige uuemat ja kiiremat kiipi (joonis 2),
mis ei piira teiste komponentide tegevust. Ulemaailmselt kasutatakse seda kiipi viikese
energia tarbimise eesmirgil. Samuti nditab seade vélistemperatuuri. Toote programmi tuleb
sisestada nuppude abil ravimi nimi ning sobivad kellaajad ja kuupdevad ravimi
manustamiseks. Meelde tuletamiseks kasutab toode helimédrguannet ja vibratsiooni. Toode on
peamiselt mdeldud terviseprobleemidega inimestele, kellel vaja tihti ravimeid votta.

Kdigepealt alustasime toote komplekteerimiseks vajalike detailide valikust. Pidime silmas
pidama, et energiakasutus peab jiima madala tasemele, et toote aku kestaks vihemalt nédala.
Detailide valimisel tuli arvestada mitmete asjaoludega - pidime séilitama taskukohase hinna
ja samal ajal piiiidlema kompaktsuse ning tookindluse poole. Hiinast tellitud juppide
kohalejoudmine vottis oodatust pikema aja, sest mitu saadetist jdi Tolliameti kontrolli kinni
ning see venitas toodete valmimise aega veelgi. Seadme korpuse projekteerimiseks ja
printimiseks saime loa kasutada kooli 3D printerit. Toote 3D mudeli projekteerimisel
katsetasime mitmeid voOimalusi, kuid 16puks otsustasime risttahuka kuju kasuks. Meie
esimene prototiiiip oli praecgusest tootest iile kahe korra suurem.

Joonis 2. Arenduskiip ja valmistoode



TURUNDUS

Opilasfirma M.T.FY. ravimite manustamise meeldetuletusseadme sihtriihm on eelkdige
vanema pdlvkonna inimesed, kes pole tehnoloogiamaailmaga veel sinapeal, kuid vajavad
tehnilist abivahendit 0Oigel ajal ravimite vOtmiseks. Teiseks sihtgrupiks on
terviseprobleemidega inimesed, kes on sunnitud tihedalt medikamente tarvitama.
Kolmandaks sihtriihmaks on vanurite voi haigete hooldajad, ldhedased, kelle t66d ja
kohalolekut ravimite andmine siiani vajas, kuid meie seade vOimaldab haigel ise rohu
vOtmisega Oigeaegselt hakkama saada. Meie toote ndol on tegu pigem niSikaubaga, kui
masstoodanguga.

Edasise tootearendusega voOib tulevikus firma haarata miiligiturul niSikaupade tootja
positsiooni suurte tegijate korval ning keskenduda viiksemale sihtgrupile ja valmistada toode
kliendi vajadustest ldhtuvalt. Tutvustasime oma toodet ka Padrnu Haiglas todtavale dele ja
psiihhiaatrile, kes molemad kiitsid meie ideed ning olid huvitatud ka meie toote tookéigust.

Oma toote tutvustamiseks ja miiligitellimuste saamiseks valmistasime plakatid ja
visiitkaardid, jagasime toote kohta infot tuttavatele eakatele inimestele. Osalesime kahel
laadal- Opilasfirmade joululaadal Raplas 23. detsembril 2017 ja Eesti Opilasfirmade laadal
Tallinnas 10.veebruaril 2018. (Joonis 3) Raplas teenisime ka eriauhinna, kui “Koige
abiandvam toode”.
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Joonis 3. Opilasfirma M.T.F.Y. miiligiboks ja tootearendaja Karl Erik Tallinnas laadal

Eesti oOpilasfirmade laat oli meie jaoks védga poOnev, sest saime oma toodet tutvustada
mitmekiimnele inimesele erinevates keeltes. Kohal olid palju inimesi, kes andsid meile ideid
toote arendamiseks ning tutvustasid meile erinevaid platvorme, kus oma toodet miiiia.
Tallinna jaoks kujundasime miiiigiboksi, mida kaunistasid plakatid, mis seletasid



kiilastajatele lithidalt toote isedrasusi ja vajalikkust. Laatadel oli meil raske rahvast enda
juurde kutsuda, kuna meie toote tutvustamine vajas pikka plihendumist. Kui olime inimestele
oma seadme funktsioonid lahti seletanud, saime ainult kiidusénu, mis motiveeris meid toodet
edasi arendama.

Esimesed viis valmistoodet miilisime tuttavatele eakatele inimestele, kellel palusime neid
katsetada ja moOne aja pirast tagasisidet anda, eesmirgiga toodet edasi arendada ja uusi
funktsioone lisada. Hetkel oleme saanud mitmeid loogika ja kasutajaliidese vigu ning ka
tulevikus arendamiseks ideid.

Meie tosine konkurent on Meditech Estonia, kes miiiib ja rendib ravimidosaatoreid. Rootsi
paritolu dosaatorid on viga korge hinnaga (268 € voi rent 9.90 kuus), mis eakatele {ile jou
kiib. Tootearenduses on meil vaja veel palju oppida ja tdiendusi teha, et konkurentsieelist
saavutada. Olulisemaks miitigiargumendiks on meie toote soodne hind ja kasutamise lihtsus.
Plaanime ka teha oma veebilehe, kus oleks klientidel lihtne tootega tutvuda, meiega iihendust
votta ja tootele tellimus esitada.

SWOT ANALUUS

Tugevused Norkused

® Toote innovaatilisus ® Tootmine acgandudev, tdomahukas

® Seadme kasutus lihtne ja mugav ® Toodet vajab kitsas sihtgrupp

® Hea meeskonnatdo ® Sihtgrupini joudmine keeruline

® Uuendusmeelsus ® Kogemuste puudumine

® Programmeerimishuvilised ® Toote kiillaltki korge hind
tootearendajad tiimis ® OF viga vihene tuntus turul

® Usaldusvéairsus veel viike

Voimalused Ohud

® Toidulisandite tarbijate huvitatus ® Tarbijate viikesed sissetulekud

® Finantsinvestorid huvituvad ® Arvestatav konkurents ja nende uued
uuenduslikest lahendustest tooted turul

® Sotsiaalvaldkonnale pooratakse ® Terviseprogrammid parandavad rahva
ithiskonnas suurt tdhelepanu tervist

® Vanemaealiste inimeste arv kasvab ® Meditsiinitarvikutele ndutakse riiklikult
pidevalt sertifikaate ja kasutusluba

SWOT analiiiisi tulemusel joudsime jareldusele, et turunduses peame arvestama
konkurentidega ning pakkuma soodsamat hinda ja mitmekesiseid lisafunktsioone kasutajale.
Vajalik on toote muuta kasutamine vdimalikult lihtsaks ja suunata miiiiki otse vanemaealisele
sihtriihmale koos pohjalike selgitustega kasutamise ja vajalikkuse kohta. Vaja on saavutada
tarbijate usaldus ja teha selleks koostodd arstidega ja apteekidega.

Edaspidi peame &dra kasutama turu uusi vOimalusi- tutvustama seadet toidulisandite
tarvitajatele ja edasimiiiijatele. Tootearenduseks on vajalik lisaraha, selleks peame leidma
huvitatud investoreid ja ettevitjast mentori. Parnus saame pdorduda ettevotlusinkubaatorisse
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ForwardSpace ja maakondlikkusse arenduskeskusse. Téiustatud tootele saame enne miitiki
taotleda ka kasuliku mudeli sertifikaati Patendiametilt.

KOGEMUSED

Opilasfirma  tegutsemisel edu saavutamiseks ja  Onnestumiseks peavad kd&ik
meeskonnaliikmed iiksteist usaldama. Meil sujus koostod histi, kuna olime valinud diged
kaaslased ja kdik olid piihendunud ning valmis endast kdike andma. Meil olid kaks tdelist
informaatikahuvilist, ilma kelleta me poleks hakkama saanud. Seadeldise ehitamine aitas neil
oma huvi praktikas proovida. Koik meie teadmised tulid kas informaatika- ja
majandusmoodulist vOi iseseisvalt internetist otsides. Vajadusel kiisisime ka abi vanematelt.
Meeskonnakaaslased said tinu kogemuste vahetusele ja miiligiargumentide véljatéotamisele
aru loodud seadme t6Gpohimdtetest ja aimu nutimaailma voimalustest uute toodete
loomiseks.

Pdhiline eesmiérk - ennast majanduse valdkonnas arendada tditus. Koik tundides omandatud
teadmised sai proovile panna, praktikas rakendada ning reaalselt ndha kuidas ettevotluses
asjad kdivad. Meie firma liige Annabel, kes kiill majandusmoodulis ei osalenud, sai tinu
Opilasfirmas tootamisele palju uusi teadmisi ja innustust ideede teostamiseks tulevikus.
Tootearendajate niddalavahetused tditusid programmeerimise ja projekteerimisega, vaja oli
ennast veenda, et suudame seadme vélja tootada. Probleeme lahendades ja toodet arendades

opiti 3D modelleerimist ja printimist, mikrokiipide programmeerimist. Vajalikuks osutusid
teadmised ja kogemused programmeerimistundidest, kuid palju lisa tuli otsida internetist.
Toote arendamine ja turundust6d panid meid motlema suuremalt ning ndgema laiemat pilti
majandusest, selle toimimisest ja saime ise olla selle siisteemi sees. Hea firma aluseks on
tugev meeskond ja juhtimine on edukas kui kdik tegutsevad efektiivselt meeskonnas, siis
tuleb ka edu ja voidud.(Joonis 4)
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Joonis 4. Lavaesinemine Pdrnumaa opilasfirmade voistlusel. (Foto U. Luik, Pérnu Postimees)
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Meie jareldused Opilasfirmas tegutsemisest:

e Opilasfirma tegevuse protsess on viga aegandudev

toodet miiiia ja turundada on véga raske

ari on keeruline siisteem ja kogemusteta selles vallas hakkama ei saa.
ilma korraliku tiimi ja koostodta ei tule firmast midagi vilja

aruanded on tihtsad

hea praktiline kogemus annab motivatsiooni ise ettevotlusega tegeleda
teadmiste suurendamine ja uute oskuste arendamine on vajalik
suureks viljakutseks on digetest tdhtaegadest kinnipidamine

To6d tuleb éra teha nii varakult kui voimalik.

Meil on hea meel, et Opilasfirma programmi edukalt ldbisime ja selle eest ka esimese
tunnustuse- Pdrnumaa Opilasfirmade voistluse voitsime ja giimnaasiumi praktilise t00 dra
kaitsesime.



FINANTSTULEMUSTE KOKKUVOTE

Opilasfirma M.T.F.Y. algkapital oli 180€, mis oli firma 5 liikme/aktsioniri vahel vordselt
jaotatud. Opilasfirma algkapitalist 80% investeeriti tootearengusse ning vajalikke tehniliste
vidinate ostmisesse, iilejdédnud 20% algkapitalist planeeriti turunduse ning jooksvate kulude
katteks. 25.03.2018 seisuga on firmal dnnestunud maha miiiia 5 testtoodet hinnaga 40 € ning
selle arvestusega on firma kasum 20€, mis on suunatud edasisse toote arendusse ning
turundusse. Palga maksab firma vélja tegevuse 10pus enne kasumi jaotamist.

Opilasfirma M.T.F.Y. finantstulemused 25.03.2018 seisuga:

KASUMIARUANNE 18.10.2017 - 25.03.2018 euro
1. TULUD 200
2. KULUD
2.1. Palk, todtasu, tasu miitigist 0
2.2. Materjal, varustus jt tootmiskulud 130
2.3.Turundus 40
2.4 . Muud kulud 10
KULUD KOKKU 180
3. Aruandeperioodi kasum (-kahjum) 20
BILANSS 25.03.2018
AKTIVA PASSIVA
euro euro

1. Raha (Raha kassas) 200 1. Volad 0
2. Materjal ja varud 0 2. Aktsiakapital 180
3. Pohivara 0 3. Kasum 20

KOKKU 200 KOKKU 200




TANAME

Juhendamise ja abi eest: Mari Suurvili

Koostoo eest:

Y BTERMOPILT MARKNATALU.

PROJEKTEERIMISTOOD

Oppimise ja kogemuste vdimaldamise eest:

A A hornbue oF LA WAsrlAdhasinda

Meediakajastus:

Laik, J. Pdrnumaa parim Opilasfirma 10i tabletimanustamise meeldetuletaja. Parnu Postimees,
11. aprill 2018. https://parnu.postimees.ee/4467885/parnumaa-parim-opilasfirma-loi-

tabletimanustamise-meeldetuletaja
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