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Meie missioon on anda jalgrattale
lisandvaartus, et seeldbi muuta sellega
liiklemine popimaks. Tahame néha
tuleviku linnapildis jalgrattaid vajaliku
ja igapdevase abimehe Baikiga.
Hindame loodushoidu, praktilisust ja
kindlustunnet, mida soovime pakkuda
ka oma klientidele.

MIDA TEEME?

Baik — lahendus, mis laeb sinu telefoni
jalgrattaga sOites. Toome ténapéeva
tagasi nostalgilise tehnoloogia,
rakendades kodaraga thendatud elektri-
mootori mobiilseadmete laadimiseks.
Dunamo muudab mehaanilise energia
elektrienergiaks. Sealt edasi liigub vool
muundurisse, mis hakkab kliendi
telefoni laadima.

Et tagada turvalisus ja toote kasutatavus
iga ilmaga, kuulub komplekti tapselt
sadula alla sobiv stiilne ilmastikukindel
kott.

Diinamolaadija. Foto: Erakogu

TEGEVUS

Oleme toonud Eesti turule taiesti
ainulaadse toote. Baik on
insenerilahendus, mis pole veel téit
potentsiaali saavutanud, kuid sellest
hoolimata on &ratanud mérgatavat huvi.
Tahame pakkuda oma Kklientidele
parimat, sestap tdiustame toodet
pidevalt. Kokku oleme miunud tle 50
dinamolaadija nii eraisikutele kui ka
organisatsioonidele, mis on taganud
soliidse  kasumi. Oleme joudnud
Negavatt TOP 10-sse, mis on avanud
ukse suurde mangu. Jargmine eesmark
on jouda uute potentsiaalsete klientideni
labi spordipoodide ning teha koostood
toidukullerteenust pakkuvate ette-
votetega nagu Bolt ja Wolt.

FINANTSTULEMUSED
Tulu 3610,00€
Kulu 1751,92¢€
Kasum 1858,08€

Finantskokkuvdte 01.04.20 seisuga.




VALMIS OLLA!ISTART!

UV - kaitsega  prillikiled -
korduvkasutatavad, soodsad,
praktilised. Parim lahendus neile, kes
kannavad prille. Nii arvasime ka meie.
Kuid peagi mdistsime, et idee, millega
alustasime kaks aastat tagasi, vajab
tehnoloogiat, mida hetkel ei eksisteerigi.
Olime kasvanud uhtseks meeskonnaks
ning tundsime, et sellisest vGimalusest
nagu Opilasfirma programm, ei taha me
Uhe takistuse tottu ilma jd&da. Raske oli
nadha eelnevalt tehtud t66d kokku
varisemas, kuid olime edasi tegutsemise
osas uhtsel meelel ja astusime julgelt
oma aastale vastu.

Uue idee peale tuli Ingemari, kes oli
Saksamaal parajasti vahetusGpilane.
Seal kasutas ta pidevalt kooli
joudmiseks jalgratast. Kuna oktoobri-
kuu hommikud olid juba pimedad,
néitas vahetuspere talle, kuidas diinamo
rattatuled sttab. Nii sdttis Ghel paeval
tuluke ka Ingemari peas — mis oleks,
kui see vOimaldaks laadida oma
tihjaks saanud telefoni?  Peatselt
raakis ta sellest Sarah’le ja Karelile.
Esialgu  jatsime  Ingemari  idee
tagaplaanile, kuna teostus tundus liialt
keerukas. Ajuriinnaku kaigus tulnud
motted hakkasid aga Uksteise jarel vélja
langema. Meie soov oli teha midagi
innovaatilist, ratsionaalset ja
valjakutset pakkuvat, seega
otsustasime diinamolaadija kasuks.

PANEME ASJAD BAIKAL!

Baik - idee panna OF-ile just selline
nimi, sindis tdnu Karelile. See tuli
lintsalt ja juhuslikult ning nagu
Oeldakse: lihtsuses peitub volu. Olime
leiutanud igasuguseid nime-
kombinatsioone, ko6ik tundusid valed,
segadust tekitavad ja kuidagi voltsid.
Baik oli aga tapselt see nimi, mida oma
firmale vajasime: see kdlab nagu
jalgratas, aga on ehk siiski sellest midagi
enamat?

Logo  véljatootamiseks  kogusime
inspiratsiooni nii motetest kui ka enda
Umbrusest. Maistsime, et see peab
andma kliendile aimu meie tegevus-
valdkonnast ja tootele visuaalse
olemuse. Dinamolaadijale mdeldes
turgatasid meile esimesena péhe sdnad
“jalgratas” ning  “elekter”.  Neid
simboliseerides sai Baiki algeliseks
logoks elektrisinine pistikuga
jalgratas. Parast paljusid
kontseptsioonilt erinevaid lahendusi ja
tdnu meie soprade kriitilisele pilgule
arenes (sna pea kordumatu, selge ning
taielikult meile omane kujutis.

Baik omas keskkonnas. Foto: Erakogu



TOOTMISPROTSESS

Keegi meist kolmest polnud just kuigi
palju koolis fldsikatundidest kaasa
haaranud. Ometi otsustasime vagagi
flusikaga seotud idee kasuks. Arengut
silmas pidades tegime Gige otsuse.

Olime veendunud, et dinamoga saab
telefoni otse laadida, nii nagu lampide
puhul. Uurimist6o internetis viis meid
jarelduseni, et tegelikult see nii lihtne ei
ole. Justkui péé&sterdngas oli inseneeria
ja  tehnika  huvikeskus SPARK
Makerlab meid selle probleemiga
lahkesti ndus abistama. Sealt tulime
tagasi juba suurema teadmistepagasiga
ja heade népundidetega t06
alustamiseks. Sinisilmsetena tellisime
internetist kdige kallimad diinamod,
pOdramata tédhelepanu Eesti turule, kus
hinnad olid oluliselt soodsamad. Lisaks
ei vastanud kohalejdudnud seadmed
oma hinna-kvaliteedi suhte poolest meie
ootustele.

Tehtud viga aitas peas motteid
korrastada ning hakkasime uurima Eesti
jalgrattapoode, kust leidsimegi suure
valiku sobivaid diinamoid.

Peagi avastas Ingemari, et vaheseadme
valmistamiseks vajalikud komponendid
on elektrikust isal kodus téiesti olemas.
Nii kogunesimegi jargmisel paeval tema
juurde, et kokku panna Baiki esimene
muundur. Pealekauba saime
esmakordselt katt proovida tinaga
jootmises. Entusiastlikult  alanud
proovisdidult tulime tagasi nutt kurgus.
Dunamolaadija oli td6le hakanud
tagurpidi — laadimise asemel aku hoopis

tihjenes. Panime pead kokku ning
lisasime muundurile paar komponenti,

mis peatasid tagasivoolu ja mure
lahenes.

Valminud muundur vajas tmbrist, et
komponendid sdidu ajal kergelt ei
murduks.  Taaskasutusele =~ mdeldes
plaanisime alguses selleks kasutada
tihjaks saanud vitamiinituube, mis oma
kujult hasti sobisid. Ebaesteetiline
véalimus pani meid aga sellest ideest
loobuma.

Taaskord sukeldusime interneti-
avarustesse ja avastasime enda jaoks
taiesti uue maailma, 3D - printimise.
Mudelite loomiseks mdeldud
programmid vajasid pisut harjutamist,
kuid vilumus tuli kiirelt.

Varustuse  ilmastikukindlus  on
rattasdidul Uks olulisemaid faktoreid.
Teadsime, et kangattostuses tekib tihti
ulejaake, mistottu po6rdusime
ettevdtete Moomoo ja Rivet poole, kes
neid lahkelt meile pakkusid. Nende
abivalmidus andis julgust rakendada
meie  teekonnal  veelgi  rohkem
ringmajandust.

Pohikooli kasitdd tundidest arvasime
olevat saanud piisavalt palju oskusi ning
hakkasime kotti ise dmblema. Kaheksa
tundi dGmblusmasina taga, tundes ennast
nagu kilplased maja ehitamas, andis
mdista, et targem oleks pdorduda
professionaalide  poole.  Koostdos
elukutselise Omblejaga said meie
esialgsetest I0igetest praktilised ja
stiilsed kotid.



PROBLEEM

Moodne  perekond ldheb  metsa
rattamatkale. Nad kasutavad GPSi, mis
nduab telefonilt pidevalt energiat.
Ohtuks on nutiseade peaaegu tiihi, kuid
laheduses vooluvdrku ei paista. Tundub,
et tdna jaab vanaemale helistamata. Nad
ei saa j&&da lootma, et ehk tullakse
allesjaanud telefoniakuga toime ja ka
akupank ei pruugi pikema matka puhul
paasta.

Sama probleemi aktuaalsust mdistsime
siis, kui rattakullerina lisaraha teeniv
klassivend oma murest akupankadega
meile kurtis. Endalegi ootamatult olime
avastanud, et toidukullerid moodus-
tavad tootele méargatava suurusega
turuosa ning potentsiaal on téiesti
olemas.

Baik lahendab need probleemid ja
pakub oma sihtgrupile kindlustunnet, et
nende telefon on vajalikul hetkel laetud,
otse nende jalgratta kodaratest!

ARATUNDMISROOM

Nagu piimapukk tee aares, nii on ka
Baik nostalgiline pdige minevikku.
Andsime  ndukogude ajal  palju
kasutatud dinamole uue hingamise.
Koik jai samamoodi, diinamo muudab
endiselt mehaanilise energia elektri-
energiaks, kuid rattatulede asemel hoiab
see elus jalgratturi telefoni.

Uuendusmeelne motteviis ja eristuv
toode on toonud meile nii Varska, Tartu
kui ka Tallinna dpilasfirmade laatadelt
innovatsiooni eripreemiad. Just meie
olime need, kes tdid endaga Tartust
Tallinnasse kaasa taissuuruses jalgratta

ja seda vaid selleks, et pisikest
diinamolaadijat Zuriile esitleda.
Vaatamata viimase hetke kone-
muudatustele kandsid pingutused vilja
ning palvisime innovatsioonivaistlusel
Il koha.

RESSURSISAAST

Ettevottena usume, et sama oluline kui
teenida kopsakat kasumit, on panustada
ressursisadstlikuma maailma loomisele.

Transport. Andes jalgrattaga
sOitmisele lisandvéartuse, populaari-
seerime Uht kdige looduséastlikumat
transpordiviisi.

Aeg. Meie tootega saab klient oma
seadet jalgrattasbidu ajal laadida.
Néiteks kasutavad rattakullerid t60
kaigus pidevalt telefoni, samal ajal, kui
sOidavad jalgrattaga. Paljudel neist ei
ole vOimalust isegi Uhel Kkorral
toopaeva jooksul vooluvérgule ligi
paaseda.

Jaatmed. Kasutame Kkoti tegemiseks
veekindlate omadustega impregneer-
kangast. Selle kanga tootmine on odav,
kuid  loodusele vdga  koormav.
Ommeldes kotte kanga Ulejadkidest,
vdhendame keskkonnasaastet.



TIHHIMI KOMPONENDID

Sarah  Opilasfirma  tegevjuhina
koordineerib meie tegevust. Ta on
aarmiselt sihikindel tdtarlaps, kellega
koos hilistundideni to6tades on vdimatu
tosiseks jdadda. Monikord on ta liialt
enesekriitiline, ent oma lennukate
ideedega innustab meid kastist valja
motlema ja koikvOimalikest Uritustest
osa vOtma. Tundes huvi fotograafia
vastu, valmivad meie sotsiaalmeedia
pildid sageli just labi tema fotosilma.

Kareli, finantsjuhi emotsionaalsus on
vorreldes Sarah ja Ingemariga rohkem
vaoshoitud, tanu millele on tal hea oskus
balansseerida meeskonnasisest
Ohustikku. Imetlusvéarne on ka see,
kuidas Karel otsustas toote
kasutusjuhendi enda vastutada votta,
mille viimistles ta peensusteni ja nii
pohjalikult, et seda saab vorrelda
suurfirma seadme juhendiga. Ta on
meie  tiimi  suurim unimits  ja
edasilukkaja, kuid I8puks tuleb ikka
kdigega toime.

Ingemari on kommunikatsioonijuht,
kes peab klientidega kirjavahetust, kuid
ei karda oma k&si méaarida ka
tootmisprotsessis. Olles tegelenud enim
tehnilise poolega, vdib kindlalt vaita, et
praeguseks hetkeks oskaks ta paar
pingemuundurit kokku panna kasvoi
une pealt. Tegeledes meist kolmest
kdige aegandudvama ja narvesébvama
tlesandega, on ta meie silmis é&ra
teeninud meeletu respekti. Kuigi vahel
lifalt melanhoolne ja muretsev, on ta (ks
aarmiselt kohusetundlik ning usin neiu.

Baik on ammutanud meelekindlust
inimestelt enda Gmber. Eriti vaartustame
oma peret ja ladhedasi sOpru. On
ilmselge, et see koos veedetud aasta ja
moned kuud on teinud meist midagi
enamat kui lihtsalt tiimikaaslased.
Voime vélja paista vaiksed ja rahulikud,
kuid  siseringkonnas pole raskusi
pisarateni naerda ja kasvoi péikesetdusu
ajal bussiga Parnusse sOites
hommikurahu rikkuda. Pool aastat
intensiivselt koostddd tehes oleme
Oppinud Uksteise tegevusest ja jutust nii
palju valja lugema, et omavahel
suheldes mdistame kiirelt, kui midagi
halvasti on. Arvame, et meie meeskonna
Uks tugevamaid Kkulgi ongi see, et
arvestame teistega. Me ei ole pelgalt
linnalapsed, vaid sportlikud

loodusearmastajad, tanu millele on Baik
endale omase imago saanud.

Foto: L. Nukk. (vasakult: Ingemari Org,
Karel Somelar, Sarah Maasikmets)



MUUK

Esimesele laadale minnes ei olnud meil
ei korralikku toodet, mulgikdnet ega
isegi visiitkaarte, mida oleks julgenud
lauale panna. Pikaldase tootearenduse
tottu oli meil kindel plaan antud laadal
osaleda pbhjapaneva kogemuse
saamiseks jargmiste kordade tarbeks.
Véarskas saime tutvuda dledldise
laadadhustikuga ning edasisele
mudgitdole tuli kasuks ka meedia-
kajastus “Aktuaalses Kaameras” ja
“Ringvaates”.  Erinevatel laatadel
saime oma mudgioskusi praktiseerida
viiel korral.

Enne laatadel osalemist oli Baikil vaja
vélja tOotada interaktiivne turundus-
vahend, mis laadalistel silmad s&rama
I60ks. Selleks ohverdasime ja IGikasime
sobivaks Kareli vana titeratta. Rattast
valmis dunamolaadija t60pdhimatet
demonstreeriv pilkupludev atraktsioon,
mis taitis ka disainielemendi rolli. Seega
oli  huvilistel vb6imalik meie mulgi-
boksis soovi korral ka ise kded kilge
panna. Imestunud n&od, mis ilmusid
telefoni laadimas nahes, andsid meile
kdvasti kindlust ja hoogu juurde.

Kogu vaev laks asja ette, sest dige varsti
tuli esimene koostoopakkumine.
Asutuse juhataja oli laadale tulnud endi
sonul vaid meie parast. Tegime Kiire
liftikdne ja joudsime kokkuleppele.
Vahetasime kontakte ning meie ja
jalgratturite rddmuks voib peagi Baiki
tooteid leida ka Eesti
Maanteemuuseumi poeriiulitelt.
Lisaks uutele kontaktidele votsime
kaasa  nii  kiidusdnu  kui  ka
konstruktiivset Kriitikat. Nii  monigi

vaimukam seik laadal on andnud uue
dppetunni. Naiteks soovis ise vantamist
proovida Uks ebakaines olekus mees.
Hetk hiljem pidi ratas koos linaga laua
pealt peaaegu maha lendama. Suutsime
Oigel hetkel reageerida ning mees sai
lahkuda positiivse emotsiooniga ja meie
jaime terve prototidbiga. Tanu sellistele
juhtumitele mdistsime tsna varakult, et
laadad on meile rohkem reklaami ja
kasulike tutvuste kui mudgipunkti eest.
Omamoodi véljakutseks kujunes pelgalt
tutvustuse  asemel toote reaalne
maimine. Suhtlemine polnud meie
tugevaim kalg: me ei osanud inimesi
ostma julgustada, sest Baik on tavalisest
Opilasfirma  laadaproduktist  kallim.
Tundsime, et vajame selles valdkonnas
abi. VOtsime (hendust kogenud
muugispetsialistidega ning sihikindel
t00 viis meid malgikdneni, mis on meid
tanaseks korduvalt edasi aidanud. Siiski
ei kadunud sellega fakt, et Baiki toode
oli laada hinnaklassist véaljas. Alternatiiv
oli hakata tegelema B2B turundusega.

HARITLASTE SEKKA

Hea sdna meist oli kostunud Haridus-
ja Teadusministeeriumi korvu,
kellega korraldasime drikohtumise.
Kohandasime muitigikdnet veel viimast
korda ning saime kokku. Meeldivalt
ullatunud, hakkasime kohe tootmisega
pihta, sest HTM tellis meilt 50
dinamolaadijat. Meil oli selle tle hea
meel, kuid esialgu tundus t66 maht
hirmutav. Opilasfirma muutus Uled6
vaiketehaseks.  Tellimuse taitmine
kinnitas meile, et suudame enda
Opilasfirma efektiivselt todle panna.



Tundsime uhkust, sest olime kdik alates
tellimusest toodete kohale
toimetamiseni ise saavutanud.

Tartu laat. Foto: Erakogu

KONKURENDID

Baik on esimene diinamolaadja Eesti
turul. Sarnaseid tooteid jalgratta
lisatarvikutele spetsialiseerunud ette-
votetel mujal maailmas kill leidub, kuid
uldistades  eksisteerib ks  oluline
puudujddk — need ei paku laetavale
seadmele ilmastikukindlust.  Meie
konkurentsieeliseks on ilmastiku-
kindel kott, mis tagab ka kliendi
telefoni turvalisuse. Inimestele, kes
vadrtustavad aega, praktilisust ja
mugavust, on Baik end tbestanud.
Tagasiside kinnitab, et dinamolaadija
kontseptsioon on igapéevaselt rattaga
liilkvel olevatele inimestele asendamatu
lahendus.

ARENG

Enne Opilasfirma loomist teadsime
ettevOtlusmaailmast ~ Gsna  pealis-
kaudselt. Sellega tegelemine mdjus
meile kauge ja arusaamatuna ning
arvasime, et dari seisneb vaid kasumi
teenimises. Tanaseks on programm
meile aga kinnitanud, et ettevGtlus on
midagi palju enamat. Oleme 6nnelikud,
et vOtsime osa ainulaadsest voimalusest
end mitmekdlgselt arendada.

Meie tootekontseptsioon on osutunud
suuremaks valjakutseks, kui algselt
arvasime. SeetOttu oleme Gppinud
tinaga jootma spetsiifilisi elektroonika-
komponente ja teame Kka nende
t0Opohimaotteid.

Pingemuunduri  Gmbrise  tegemisel
avastasime enda jaoks 3D - printimise,
mis kiirendas oluliselt tootmisprotsessi.
Kooli printer véimaldas meil esialgset
umbrist  Kkiiresti arendada. Panime
proovile ka enda ruumilise taju, 6ppides
kasutama  printimiseks  vajalikke
programme.

Et Opilasfirma kadigus meist keegi
Omblemise peaks dra Oppima, me kill
esialgu ei arvanud. Nii viis esimese
prototlilibi  tegemine uuele tasemele
meie dmblemisoskuse, kuid arendas ka
tunduvalt meie sbnavara kanga-
tehnoloogia valdkonnast.

Voime julgelt vaita, et oleme
enesekindlamad, teame kuidas
klientidele ldheneda ja mdidgitod on
oluliselt arenenud. Esimesel laadal oli
meie suurimaks hirmuks, et inimestes ei
arata Baik lihtsalt huvi. Pikapeale oleme
aga moistnud, et edasi viib
kombinatsioon enesekriitilisusest ning



julge pealehakkamisest. Teame, et kui
me ise endasse ei usu, ei tee seda ka
teised. Kuigi ka jargmine laat oli
hirmutav, siis Oppisime, et igast
olukorrast voib leida kontakte ja oskusi.
Usume, et ka ajaplaneerimises oleme
osavamad. Paar kuud tO06tasime ainult
nadalavahetustel, kuid peagi marka-
sime, et nii ei joua me kuhugi, sest
paljud meile vajalikud ettevdtted on sel
ajal suletud. Mahutasime Opilasfirmaga
seonduvaid tegevusi ka argipéeva
toimetuste vahele ning hakkasime
koosolekuid pidama vahetundides.
Oleme &ppinud hindama mdtete selget
artikuleerimist. Meie enesevéljendus on
paranenud nii pitch”imisel kui ka oma
ideede eest seismisel meeskonna-
siseselt.

Kogu protsessi véltel on edusammud ja
uute oskuste omandamine olnud
motiveeriv ja teinud meid tiimina
Uhtsemaks. Avastasime, et paljudel,
isegi  pereliikmetel, polnud meie
tegevusse usku, sest t06 tundus liiga
mahukas ja keeruline. Seetdttu tunneme
rodmu, et oleme tdestanud nii endale kui
teistele, milleks me tegelikult suutelised
oleme.

Vaatamata raskustele ja takistustele ei
ole kadunud meie soov edasi pirgida.
Opilasfirma raskematel hetkedel oleme
joudu leidnud ka teiste ebausust ning
jatkanud visalt oma ideega. Kui esmalt
sellise  mottega lagedale  tulime,
soovitati meil mitu korda valida moni
teine driidee, millega jatkata. Arvati, et
Opilastena oleme “liiga suure tiiki
ampsanud” ja negatiivse tagasiside jérel
kaotasime motivatsiooni ning lootuse.

Siiski jdime oma ideest hammastega
kinni hoidma ja tunneme selle (le
uhkust!

VIGADE PARANDUS

Me teeme vigu, et neist dppida. Sellise
spetsiifilise ja kalli toote miik nduab
palju t66d. Vaatamata  miigi-
koolitustele ja mitmele mentorile, kes
meie kdnet ja teadmisi oluliselt
taiendasid, on just miuk osutunud meile
raskeimaks proovikiviks.

Opilasfirma algstaadiumis  lahtusime
loogikast “Ise tehtud, hasti tehtud!”, mis
tegelikult ei pruugi alati tdele vastata.
Madistsime, et pelgalt ise tegemine ei
tule alati kasuks, vaid vahel on lihtsam
ja mottekam leida kompetentseid
inimesi. Kliendile on oluline toode ning
meile aeg. Nii oleme nditeks jéudnud
koostdoni dmblejatega. Samuti oleme

plaaninud palgata lisat66joudu
muundurite  tegemiseks.  Tulevikus
tootame kindlasti tihedamalt

Klientidega, et toote arendusse suunata
veelgi  rohkem  kriitiliselt  olulist
tagasisidet.

Suurem osa meie energiast on kulunud
tootearendusele ja  tootmisprotsessi
kdimas  hoidmisele.  Selle  tOttu
moodustavad turunduskulud vaid 4%
kogukuludest. Madistame, et kasumlik-
kuse sdilitamiseks peame edaspidi
endale looma l&bimdeldud turundus-
meetmed. Selleparast on meil lahiajal
plaanis  investeerida  video- ja
fotograafiateenusesse.
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FINANTS

Opilasfirmaga alustades  kaalusime
pingsalt igat eurot, mida ettevottesse
panustada, sest algus tundus teadmatu.
Viimaks otsustasime, et 600€ on
algkapitaliks sobiv summa. lga liige
panustas vordselt 200€. Oige pea
mdistsime, et rahast jaab siiski puudu
ning tuleb laenu votta. Vajalik
puuduolev summa tuli 18puks Ghe
aktsiondri taskust ning saime jalle
tootmisega jatkata. Esialgse kapitali
investeerisime peamiselt elektrooni-
kasse ja dunamotesse, hiljem ka
turundusse ning Opilasfirma laada
kuluks. Tootmise peale l&ks kdige
rohkem: 92% ressurssidest. Turundus-
jamuud kulud moodustavad kumbki 4%
koikidest ~ valjaminekutest.  Toote
omahind kujunes kdrgeks, mistottu tuli
meil seda alandada. Selleks otsisime
soodsamaid alternatiive ning inves-
teerisime  suurematesse  materjali-
kogustesse. Seetdttu suutsime omahinna
alla tuua 35 euroni. Seitsme kuuga on
Baik teinud 3610-eurose kéibe ning
teeninud kasumit 1858,08 eurot.
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Kasumiaruanne (€) 21.10.2019 - 01.04.2020

1. TULUD 3610,00
2. KULUD 1751,92
2.1 Tootmiskulud 1608,29
2.2 Turundus 74,88
2.3 Muu 68,75
KASUM 1858,08
Bilanss 01.04.2020

AKTIVA € PASSIVA €
Raha 2458,08 | Volad 0
Materjal 0 Algkapital 600
Pohivara 0 Kasum 1858,08
KOKKU | 2458,08 | KOKKU | 2458,08




KUHU EDASI?

Opilasfirma  tegutsemisaja  jooksul
tahame laieneda erinevatesse spordi- ja
jalgrattapoodidesse. Sihikul on
Matkasport, Hawaii Express,
Velotandem jpt. Hindame jaemudKki
paasemist vajalikuks, et jouda enda
sihtklientideni. Oleme kindlustanud
koha Maanteemuuseumi poeriiulil, kus
saate peagi meie tooteid leida.

Edaspidi soovime keskenduda lisaks
rattamatkajatele ka toidukulleritele.
Olenemata, et alustades defineerisime
oma pohiklienti rattamatkajatena, siis
tagasiside pohjal mdistame, et ratta-
kullerite osakaal meie klientide seas on
isegi suurem. Seetdttu leiame, et peame
seadmetekoti tooma jalgratta lenksu
kiilge, et tagada sdidu ajal kasutavale
seadmele pusiv ligipads. VGtame osa ka
roheideede konkursilt Negavatt, Kkus
konkureerime parima TOP 10 hulgas.
Soovime vaoistluse kaigus rikastada enda
teadmistepagasit ning arendada vélja
uus koti mudel, plrgimaks veelgi
tdhusama dinamolaadija poole. Kui
praegu laeb iga labitud kilomeeter akut
1-2%, siis tahame seda tdsta vahemalt
viie protsendini.

Hoolimata, et Baikil on veel kdvasti
arenguruumi, kinnitab tagasiside meie
Klientidelt, et diinamolaadija on vaga
vajalik lahendus igapdevaselt rattaga
liiklejatele. See teadmine motiveerib
meid pidevalt oma toote kallal edasi
tootama.

Oma tegemistest, teekonnast ja
opilasfirmast on meid kutsutud suvel
rdédkima mitmetele noortele suunatud
uritustele,  néiteks  Futujaam ja
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Maanteemuuseumi lastelaager. Meile
on téhtis motiveerida ja juhtida noori
ettevotlusmaastikule, mistdttu oleme
analoogsetel dritustel valmis entusias-
tlikult esinema.

Suvi  on  jalgrattaga liiklemise
kdrgperiood, seega soovime oma
tegevust jatkata nii  kaua kuni

potentsiaali ja ndudlust jagub. Hetkel
meil plaanis peatuda pole!

AITAH TEILE!
Juhendaja: Ulle Seevri
Mentor: Karl-Martin VVoovere

Miugispetsialistid: Katre Tamm,
Annika Tell

Kannatlik fotograaf Lisete Nukk

Abivalmid Erkki Org ja Jaanus Somelar
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