
 

JUNIOR ACHIEVEMENT JA SOUTHWESTERN ADVANTAGE MÜÜGIMENTORLUSKOOSTÖÖ 

Suurenda oma ›pilas!rma edukust lŠbi koostšš mŸŸgialase  
eksperdi ja mentoriga ettev›ttest Southwestern Advantage!  

Ameerika üks tuntumaid ettevõtjaid Mark Cuban on öelnud : “Sul pole ettevõtet, kuni sa pole 
õppinud müüma“. Tänapäeval on saadaval väga palju häid tooteid ja teenuseid, kohati võivad 
need isegi olla unikaalsed ning sina kui ettevõtja nende ainus pakkuja. Sellest olenemata on 
sul vaja potentsiaalsele kliendile teha arusaadavaks toote või teenuse tarbimisest talle 
tõusev kasu, võita temapoolne usaldus, luua ja hoida kliendiga suhteid korduvostude 
sooritamiseks või saada temapoolseid soovitusi uute klientide leidmiseks. Lisaks on sul kui 
ettevõtjal vaja edukaks juhtimiseks teada, millised tegevused ja kui suures mahus aitavad 
sul täita sinu müügikäibe prognoose ning kuidas koostada süsteeme nende prognooside 
jälgimiseks ning edendamiseks.  

Just nende küsimustega aitavad tegeleda müük ja müügijuhtimine. Müügimentorluse 
programm võimaldab sul kõike seda õppida oma ala professionaalilt. Kõikidel Southwestern 
Advantage organisatsiooni müügimentoritel on 10. aastane kogemus müügis ning 
müügijuhtimises. 

Müügialase mentorluse käigus on sul võimalik: 

• Saada üks individuaalne 3-4h müügialane koolitus koos praktiliste harjutustega 
just sinu ettevõtte poolt pakutava toote/teenuse edukamaks 2020 veebruaris 
toimuvale Eesti Õpilasfirmade laadale. 

• Õppida, kuidas presenteerida tulemuslikumalt oma tooteid/teenuseid 

• Õppida, kuidas ehitada üles süsteem müügistatistika jälgimiseks ja paremaks 
käibeprognooside täitmiseks 

• Õppida professionaalse ja eduka müügi põhiteadmisi oma ala ekspertidelt 

Kandideerimine: 

25. november -  3. detsember 2019. Tulemused kuulutatakse välja 10. detsembril. 

Mentoritest: 

Kõik müügimentorid omavad 10 000+ praktilist töötundi müügivaldkonnas, enamjaolt  
Southwestern Advantage programmis ja/või ka Eestis müügivaldkonnas tegutsedes . Hetkel 
omavad nad kõik juhtivat rolli 650 liikmelise müügiorganisatsiooni juhtimisel Eesti, Läti, 
Leedu, Poola ja Slovakkia turgudel, mille nad on välja teeninud läbi eduka tudengite 
koolitamise ning juhendamise.


